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ABSTRAK

Sarah Abigail Yuranian, Rencana Usaha “Abbieute” Nail Art Home Service.
Program Studi Kosmetik dan Perawatan Kecantikan, Skripsi Sarjana
Terapan, Jakarta: Fakultas Teknik, Universitas Negeri Jakarta, 2024.

Usaha kecantikan dalam bidang nail art juga menawarkan peluang yang luas bagi
para pelaku usaha kecil hingga besar untuk memasuki pasar yang berkembang
pesat. Abbieute menjadi jawaban bagi perempuan yang ingin melakukan nail art
namun memiliki keterbatasan waktu. Abbieute adalah sebuah usaha kecantikan
yang berfokus pada nail art dengan konsep home service. Penelitian ini bertujuan
untuk menganalisis kelayakan perencanaan pendirian usaha Abbieute sebagai usaha
nail art home service dengan cara mengidentifikasi peluang pasar, menganalisi
aspek manajemen usaha, dan aspek ekonomi, serta validasi oleh ahli ekonomi dan
praktisi. Analisis dilakukan terhadap aspek pasar, metode pemasaran, teknis,
manajemen, dan aspek keuangan. Hasil penelitian menunjukan Net Present Value
(NPV) bernilai > 0 atau positif (+), dengan Payback Period (PP) 11 bulan usaha ini
dapat dikatakan menguntungkan dan dapat diterima. Hal ini didukung berdasarkan
analisis Return on Investment (ROI) yaitu 109% yang artinya investasi akan
menghasilkan pengembalikan 109% dari modal awal sebesar Rp79.688.600,-.
Break Event Point (BEP) atau titik impas akan diperoleh pada saat penjualan
mencapai 354 unit layanan dengan penjualan sebesar Rp 42.482.560,- per tahun.
Penelitian ini menggunakan strategi pemasaran mengandalkan media sosial untuk
meningkatkan visibilitas dan daya tarik usaha. Hasil uji yang dilakukan uji ahli
yaitu ahli ekonomi dan praktisi terhadap rencana usaha Abbieute menunjukan
usaha ini layak dijalankan dengan perolehan nilai persentase sebesar 64%.
Kesimpulannya, dengan perencanaan usaha yang matang, usaha ini dapat
berkembang secara berkelanjutan dan memberikan kontribusi signifikan dalam
industri nail art.

Kata Kunci: Nail Art Home Service, Jasa Layanan Kecantikan, Pasar dan
Pemasaran, Perencanaan Usaha, Abbieute
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ABSTRACT

Sarah Abigail Yuranian, Rencana usaha “Abbieute” Nail Art Home Service.
Cosmetic and Beauty Care Study Program, Thesis, Jakarta: Faculty of
Engineering, Jakarta State University, 2024.

The beauty business in nail art also offers ample opportunities for small to large
businesses to tap into a rapidly growing market. Abbieute is the answer for women
who want to do nail art but have limited time. Abbieute is a beauty business that
focuses on nail art with the concept of home service. This study aims to analyze the
feasibility of planning the establishment of Abbieute as a home service nail art
business by identifying market opportunities, analyzing business management
aspects, and economic aspects, as well as validation by economists and
practitioners. Analysis was carried out on market aspects, marketing methods,
technical, management, and financial aspects. The results showed that the Net
Present Value (NPV) is > 0 or positive (+), with a Payback Period (PP) of 11
months this business can be said to be profitable and acceptable. This is supported
based on the Return on Investment (ROI) analysis, which is 109%, which means
that the investment will return 109% of the initial capital of Rp79,688,600. Break
Event Point (BEP) or break-even point will be obtained when sales reach 354
service units with sales of Rp 42,482,560 per year. This research uses a marketing
strategy relying on social media to increase business visibility and attractiveness.
The test results conducted by expert tests, namely economists and practitioners on
the Abbieute business plan show that this business is feasible with a percentage
value of 64%. In conclusion, with careful business planning, this business can grow
sustainably and make a significant contribution to the nail art industry.

Keywords: Nail Art Home Service, Beauty Service, Market and Marketing, Business
Plan, Abbieute
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